Programa de Actividades:

18.30hs a 19.15hs | Acreditaciones.

19.15hs Apertura y palabras de Bienvenida.

ORGANIZA: 19.30hs a 20.20hs | Lic. Juan Carlos Balassanian
“Negociacion Estratégica”
YP BUENOS AIRES - Visidn global de la negociacidn
J%%VEN ES - Herramientas de negociacidn para nuestro trabajo y vida
PROFESIONALES cotidiana.
- Modelos de negociacion.
AUSPICIAN: 20.20hs Coffee Break

20.40hs a 21.20hs Recomendado Grupo 2:

Lugar: Salén rojo

Lic. Gisella Djenderedjian /

Lic. Luciano Vara

“Personas y Procesos: desarrollar
equipos eficientes en nuevos
escenarios.”

El lider como espejo de la
organizacion.

Gestion del capital
humano para el logro de
resultados rentables.
Ejemplo: Caso DVIGI

Recomendado Grupo 1:
Lugar: Salén azul
Dr. Juan Pablo Artinian
“Desarrollo académico”
- Importancia de insercion
en ambitos universitarios y
no universitarios a través
de vinculos con profesores, -
investigadores o mentores.
- Posibilidades de -
continuacién de estudios a
través de post-grados
(MBA, maestrias, -

doctorados).
- Formas de postular a becas
en el pais y en el exterior.

S.A empresa nacional
dedicada a la produccién y
comercializacién de

purificadores de agua.

Lic. Matias Gainza Eurnekian
“Planificacidn y gestion en organizaciones”
- Management y vision empresarial
- Desarrollo y administracion de compafiias con diversos perfiles
de negocios
- Experiencias en Armenia

21.30hs a 22.15hs

22.20hs a 23.30hs Cocktail de Cierre

Apoyan este evento las siguientes empresas:

Dental Medranofl @ QORitex

WORLD CLASS DENTAL SOLUTIONS NAKU Aeropuertos Argentina 2000

edelflex



